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Grzegorz Oszast
Szef sprzedazy detalicznej, PKO Bank Polski SA

Jestem przedsiebiorca-menadzerem. Swoje doswiadczenia zbieratem i zbieram
prowadzac wtasne firmy oraz pracujac jako menadzer w najwiekszej polskiej
korporacji.

Jako przedsiebiorca dostrzegam szanse na rozwaj biznesu. Te szanse nie zawsze sg
skorelowane z aktualnym kierunkiem dziatan na rynku. Szukam jednak nisz. Dbam
zawsze o czesc przychodowgy i kosztowa. Wiem, ze bez naktadow nie pojawig sie
zyski.

Jako menadzer pracuje inaczej. Przede wszystkim pracuje na wiekszej skali. £gcze
myslenie operacyjne ze strategicznym. Zawsze w centrum mojego zainteresowania
sg ludzie - bez wzgledu na mody panujgce na rynku korporacyjnym.
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	Imię i Nazwisko: Grzegorz Oszast
	Stanowisko, firma: Szef sprzedaży detalicznej, PKO Bank Polski SA
	Krótkie Bio, max 730 znaków ze spacjami: Jestem przedsiębiorcą-menadżerem. Swoje doświadczenia zbierałem i zbieram prowadząc własne firmy oraz pracując jako menadżer w największej polskiej korporacji.
Jako przedsiębiorca dostrzegam szanse na rozwój biznesu. Te szanse nie zawsze są skorelowane z aktualnym kierunkiem działań na rynku. Szukam jednak nisz. Dbam zawsze o część przychodową i kosztową. Wiem, że bez nakładów nie pojawią się zyski.
Jako menadżer pracuję inaczej. Przede wszystkim pracuję na większej skali. Łączę myślenie operacyjne ze strategicznym. Zawsze w centrum mojego zainteresowania są ludzie - bez względu na mody panujące na rynku korporacyjnym.
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